TWOJ HANDLOWIEC NAUCZY SIE q
SKUTECZNEJ KOMUNIKACJI kademia
Z KLIENTAMI FIRMOWYMI W NIEMCZECH Gesze‘ﬁ’

oW
| ZACZNIE SPRZEDAWAC!

W ciggu 99 dni Twoj pracownik zacznie pozyskiwac klientéw dystrybucyjnych w Niemczech i budowac z nimi
partnerskie relacje. Nauczy sie tego podczas dziewieciu warsztatéw z praktykiem sprzedazy B2B w Niemczech.

Skoro jako wtasciciel lub decydent w firmie eksportujgcej do Niemiec czytasz te ulotke oznacza to,
ze dostrzegasz potrzebe rozwoju dla swojego pracownika, a co za tym stoi - dla rozwoju eksportu
swoich produktow w Niemczech. Jesli w Twojej firmie inwestycja w kapitat ludzki jest naturalna jak
oddychanie, zakup tych warsztatéw uznasz za madrg inwestycje.

X@ TWOJ PRACOWNIK ZACZNIE DZIALAC @ OTRZYMASZ GWARANCJE SUKCESU
Q STRATEGICZNIE | SPRZEDAWAC SKUTECZNIE ALBO ZWRQOT 99% KOSZTOW

@®® POZYSKASZ CO NAJMNIEJ JEDNEGO
\e)) NOWEGO KLIENTA W NIEMCZECH

wzmacniajgce kompetencje sprzedawcy, ktérego zadaniem jest

TE WARSZTATY? pozyskanie klientéw firmowych w Niemczech i madre budowanie
rynku dystrybucji w polskim przedsiebiorstwie.

X DLA KOGO Warsztaty w ,Akademii Geszeftéow” to praktyczne szkolenia
"

A\

COTO ZA WARSZTATY? \

»+Akademia Geszeftow” to 9 sesji stacjonarnych pomiedzy wieloletnim praktykiem sprzedazy B2B
i zmotywowanymi handlowcami, ktorzy w ciggu 99 dni od pierwszego spotkania
szkoleniowego zaczng generowac wieksza sprzedaz i pozyskajg nowych klientéw dla swoich firm.

O DLACZEGO WARTO?  Twsj handlowiec:

\Q/ Zbuduje swdj lejek sprzedazowy oo Bedzie analizowac¢ i dostosowywac swoja komunikacje
A Bedzie czesciej siegac po telefon (?}_? Bedzie pisa¢ konkretne maile w ,niemieckim stylu
o O_O
||| Pozbedzie sie ,kompleksu Polaka” = Zacznie budowac partnerskie relacje z klientami
@] Nauczy sie stuchac i zadawac pytania @ Przestanie bac sie cold calli O



UCZESTNICY WARSZTATOW TO:

Szprechajacy po niemiecku

Skuteczni handlowcy sprzedajgcy Niemcom musza postugiwac
sie jezykiem niemieckim na poziomie, ktéry wzmacnia ich
pewnosc siebie, a nie jg ostabia. Od tej zasady nie ma wyjat-
koéw. Podczas warsztatow bedziemy porozumiewac sie
zarowno w jezyku polskim, jak i niemieckim.
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Handlowcy zatrudnieni w polskich firmach

Warsztaty to przestrzen, w ktorej tzw. ,sprzedawcy

Z jezykiem niemieckim” poczuja sie jak w domu: poznaja
inne osoby, ktére na co dzien mierzg sie z podobnymi
wyzwaniami w swoich firmach i pozyskajg praktyczng
wiedze, ktora w koncu pozwoli im zrozumieé, gdzie
popetniali btedy w procesie sprzedazy.

Wihtasciciele matych firm

Podczas naszych spotkan dobrze odnajda sie wtasciciele
matych firm, ktérzy jeszcze samodzielnie buduja sprzedaz
swoich produktow. Przedsiebiorcy nauczj sie, jak budowac
partnerskie relacje z klientami firmowymi w Niemczech
zarowno z perspektywy wtasciciela, jak i pracownika.

Po uczestnictwie w naszych warsztatach gwarantujemy pozyskanie
co najmniej jednego klienta firmowego. Jesli tak sie nie stanie,
oddamy Ci 99% poniesionych kosztow ceny warsztatow.

WYBIERZ TURNUS

Kazdy turnus warsztatowy odbywa sie na przestrzeni
99 dni i obejmuje osiem spotkan w co drugg sobote

i jedno dodatkowe spotkanie w kolejna sobote tuz
po innej sobotniej sesji.

O TERMINY SPOTKAN

25/03/2023 17/06/2023
20/05/2023 22/04/2023
01/04/2023 01/07/2023
03/06/2023 06/05/2023
08/04/2023

Zapoznaj sie
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GOBA Dynamic Management Sp. z.0.0.
ul. Dworcowa 100/11 85-010 Bydgoszcz

Wszystkie spotkania odbywaja sie miedzy godzing 9:00

a 17:30 w Bydgoszczy - jednak kazdy moze by¢ stuchaczem
online, jesli nie moze wzig¢ udziatu w spotkaniu stacjonarnym.
Maksymalna ilo$¢ uczestnikdéw w grupie to 9 oséb.

15/04/2023 15/07/2023
24/06/2023 27/05/2023
29/04/2023 22/07/2023
08/06/2023 10/06/2023
13/05/2023

z najwazniejszymi informacjami
i odwiedz naszq strone!

hallo@ag99.pl D +48 722 340 321



